TUYỂN DỤNG VỊ TRÍ NV KINH DOANH
1. Mô tả công việc
- Tìm kiếm, liên hệ và thuyết phục khách hàng.
- Lập các kế hoạch báo cáo bán hàng, tiếp xúc khách hàng, mức độ tiêu thụ, theo dõi doanh số.
- Báo cáo công việc thực hiện tuần, tháng.
- Đàm phán các điều khoản hợp đồng với khách hàng mới hoặc khách hàng tái ký hợp đồng.
- Phát triển việc kinh doanh theo địa bàn, khu vực được phân chia.
- Giải quyết các vấn đề phát sinh trong quá trình giao nhận hàng.
- Báo cáo thông tin thị trường: đối thủ cạnh tranh, sản phẩm mới, thái độ của khách hàng.
2. Yêu cầu
- Có trình độ tốt nghiệp Đại học, chuyên ngành Quản trị kinh doanh, Marketing, ngành nghề tương đương.
- Bố trí được thời gian ngoài giờ, ngày nghỉ… để tham gia hoạt động kinh doanh. 
- Có kinh nghiệm trong lĩnh vực ngành xăng dầu.
- Thành thạo Words, Excel.
- Tiếng Anh thành thạo là một lợi thế
- Yêu thích công việc kinh doanh/bán hàng.
- Độ tuổi từ 23-35.
- Nhanh nhẹn chăm chỉ, kỹ năng giao tiếp tốt.
- Có khả năng làm việc độc lập.
3. Quyền lợi
     - Lương: thỏa thuận.
     - Chế độ BHXH, BHYT, BHTN đầy đủ và các chế độ khác theo quy định của luật lao động.
      - Môi trường làm việc năng động, có cơ hội thăng tiến và gắn bó lâu dài với công ty.
      - Chính sách đào tạo nâng cao về chuyên môn và kỹ năng dành cho công việc.
      - Phúc lợi xứng đáng (thưởng các dịp lễ Tết, sinh nhật, party, team building...)
4.  Hình thức ứng tuyển
Gửi CV trực tiếp tại địa chỉ làm việc hoặc gửi về địa chỉ email. 
Email: pecosaigon.2017@gmail.com
Phòng Nhân sự: Ms. Mai Ly   (T) 091.503.9899
Địa điểm làm việc: 
CN TP.HCM – Công ty cổ phần thiết bị xăng dầu Petrolimex
Tại: Lô T5-1, đường D2, Khu công nghệ cao, Phường Tăng Nhơn Phú B, Thành phố Thủ Đức, Thành phố Hồ Chí Minh.


[bookmark: _GoBack]
VỊ TRÍ NHÂN VIÊN BÁN HÀNG XĂNG DẦU
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- Bố trí được thời gian làm ca
- Có kinh nghiệm trong lĩnh vực ngành xăng dầu.
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